PARA DISTRIBUIDORES DE MATERIAL ELECTRICO, FONTANERIA Y CLIMATIZACION

Lo que vende un distribuidor es el
criterio técnico.

Proteccion Cable Aerotermia Climatizacion Fontaneria Recarga VE Fotovoltaica Iluminacion

Y el criterio estd en manuales de 56 paginas que cambian con cada generacion.

OneLalia. PROPUESTA PARA DISTRIBUIDORES - OCTUBRE DE 2826

«:Qué diferepcial le pongo
a la aerotermiar»

PARA PARA EMPEZAR FECHA
Direccién Comercial Todo el Caté]ogo, por  Octubre de 2026
fases Granollers

la primera fase, en un mes

(» Con esta propuesta va un video de 124 segundos: onelalia-distribuidores.mp4

? OneLalia. Joan Marin Pages - onelalia.com

joanmarinpages@gmail.com - 656 361 755
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POR QUE AHORA

En cinco frases

oo Existe una forma antigua de hacer las cosas.

El comercial que conoce el material y la norma: por eso el instalador vuelve.

2 Esaforma ya no encaja con el nuevo mundo.

La pregunta llega de noche, por WhatsApp, y la obra empieza por la manana.

s Haaparecido una posibilidad que antes no existia.

Una maquina puede leer cada manual, cada edicion y cada norma, y
responder citandolos.

e« Surge una nueva categoria de producto.

El comercial técnico de guardia: la norma, el manual de la maquinay el
pedido en el carrito.

s Nuestra plataforma permite entrar en esa categoria.

7 Onelalia. | 5 que os proponemos, en las paginas que siguen: El
comercial técnico de guardia.
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01 - EL PROBLEMA

La respuesta depende del manual
de la maquina, y de su generacion

VUESTRO coNTEXTO Almacenes y distribuidores de material eléctrico, fontaneria y climatizacion para
instaladores: miles de referencias, varias delegaciones y un equipo comercial que conoce el
material y la norma.

o1 Lapregunta llega con el almacén cerrado: de e [

Parala conexion a la red deben utiizarse tuberias flexibles
ara su tendido en el exterior. La espe-

noc h e’ p or W h atSA p p’ y la o} b raem p | eza po r 7.3 Requisitos de los componentes eléctricos 73 Requisitos de los componentes nléclr:‘cos

que son apropiadas p

&
-~ ificac
la manana. .
na
ibles de accion retardada con caracteristica n la cone-
Xi6n a la red trifasica, los fusibles deben ser conmutables en
H . . 3 polos.
02  LaaroTHERM plus VWL 85/7.1 pide diferencial P
de instalacion, se deberan rruptores diferenciales
. . de_ tipo B ag(os para corriente uni
de tlpo B apto para Inversores y Para el cable eBUS no se deben les con pares de
hilos trenzados.

magnetotérmico de caracteristica B; la VWL

85/6, de la generacién anterior, pedia

Caracte”’sticac FOTOGRAMA DEL VIDEO - VAILLANT AROTHERM
PLUS, MANUALES 0020297938_01 Y
8000049357_02, APDO. 7.3

, casi la misma maquina. Por el manual, otra proteccién: caracteristica C en la /6, caracteristicaB en la 7.,

tipo B.

03 Y el diferencial que pide cuesta unas 23 veces
el AC mas comun: mejor que el instalador lo
sepa al presupuestar que en la obra.

X 2 3 lo que cuesta el diferencial de tipo B

gue pide el manual (Hager CDB540E,
1.855,18 €) frente al AC mas comun
(CD748V, 81,50 €), en la tarifa de
hager.com/es

LA PREGUNTA

cY s1 vuestro mostrador respondiera con el
manual de la mdquina, también de noche?
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®2 - LA SOLUCION

El comercial técnico de guardia

Responde las preguntas técnicas del instalador, por WhatsApp y en vuestra web
o plataforma, con vuestro catalogo, los manuales de cada fabricante y el REBT;
cita la fuente de cada dato y deja el pedido en el carrito para que lo confirme
vuestro comercial.

01 El manual de la maquina concreta, de su generacion: el apartado y la pagina; y la norma
(REBT y guias del Ministerio) con su articulo.

02 El control: lo que no vale aunque se venda mas (el AC para un inversor), lo que cuesta
acertar y si cabe en el cuadro, y lo que todavia no es norma.

03 La venta, en la misma conversacion: vuestro stock por delegacion y el pedido en el carrito,
para que vuestro comercial lo confirme.

ASTI TRABAIJA

°# ONELALIA - PARA DISTRIBUIDORES EL INSTALADOR, A LAS 20:40

WHATSAPP - INSTALADOR - 20:40

Tres diferenciales, cada uno con su porqué

Mafana conecto una aerotermia Vaillant aroTHERM plus VWL g >
| R TARTFA
85/7.1, monofasica. ;Qué diferencial y qué magnetotérmico le == Hager CDB540E - tipo B 1.855,18 €
s 1P+N, 40 A, 30 mA. O 4 médulos. VUES STOCK
pongo? - + : mv cupa 4 médulos UESTRO STOCK
- B Vaillant 8900649357_02, p. 31 - ficha de Hager
- 2o . oo
Aerotermia monofasica Vaillant VWL 85/7.1 = Hager CDF240M - tipo E TARTFA
Diferencial y magnetotérmico h = 1P+N, 40 A, 30 mA, 2 médulos: para equipos can convertidor 203,00€
3 i P VUESTRO STOCK
Te.o monofasico (p. ej., Daikin Altherma 3 M).
@ EL MANUAL: 8000049357_82, PP. 31 Y 50 B Hager DCA10bE2S, p. 8 - Daikin 4P685228-18, p. 13
Diferencial tipo B, apto para inversores Magnetotérmico de caracteristica B
oo PARA ESTO, NO
Cable HO5RN-F, de exterior 15 A - 3,5 kW como maximo i = = TARERA;
) 1 Hager €D748Y—tipo-AC 81,50 €
@ LA NORMA: REBT Y GUIAS DEL MINISTERIO *l‘ El mas comun: solo detecta corrientes alternas sinusoidales. VUESTRO STOCK
0.0 uia BT-24 25 - Hager DC419bE25, p. 7
30 mA (ITC-BT-25,2.1)  C8:25Ay 6 mm? (tabla 1) BiAUIRIET24:p: 28] “HegesiICAIINELS, D,

Hasta 43 m con 6 mm? (Guia BT-25)
En el carrito: lo confirma vuestro comercial @ Anigdido
@ EL CoNTROL

A R O R O S s e e e s e Hager CDB540E - magnetotérmico 1P+N de 25 A, caracteristica B - HO5RN-F: los de vuestro

(Guia BT-24, p. 30).

catalogo, para recoger manana a primera hora

/\ Siesla VWL 85/6, sumanual pide caracteristica C: confirmar el modelo.

ESCENA ILUSTRATIVA - MANUALES DE VAILLANT Y DAIKIN, REBT Y GUIAS DEL MINISTERIO - TARIFA DE HAGER.COM/ES (11-10-2026) - STOCK Y PRECIO DE CLIENTE, LOS VUESTROS

ESCENA ILUSTRATIVA - MANUALES DE VAILLANT Y DAIKIN, REBT, GUIAS DEL MINISTERIO YFOTOGRAMA DEL
TARIFA DE HAGER.COM/ES (11-10-2026) viDEO
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03 - EL IMPACTO

Lo que mediremos

Tiempo para responder una HOY
SO > -80 %

consulta técnica

Respuestas con su manual o su 100 %
. 0
norma citados

Pedidos que llegan al carrito

Contados desde el primer dia
desde una consulta

OBJETIVOS A MEDIR CON VUESTROS DATOS DESDE LAS PRIMERAS TIENDAS - LOS PACTAMOS POR ESCRITO
ANTES DE EMPEZAR

cCOMO TRABAJAMOS

Con vuestras fuentes Cada dato, con su cita La tultima palabra es vuestra
Trabaja con vuestros documentos y Cada resultado enlaza el El sistema prepara la respuesta
datos aprobados, y sefala lo que documento del que sale: se revisa y el pedido; vuestro comercial
falta en lugar de rellenarlo. en segundos y queda trazado. lo confirma.

LA CUENTA

Se paga con 3.831-6.458 € de ventas al mes.

LO QUE CUESTA EL MARGEN DE VUESTRO SECTOR VENTAS AL MES PARA PAGARLO
1.134-1.912 €/mes 29,6 % 3.831-6.458 €
implantacion (16.000-26.000 €) en 36 B Comercio al por mayor de otra - ~ 2-3 diferenciales tipo B de tarifa

meses + servicio (690-1.190 €/mes) maquinaria y equipo (material eléctrico) (1.855,18€)
- margen aproximado, INE 2024

0 con 43-73 horas de trabajo al mes (26,16 €/h, comercio al por mayor). Con el objetivo de -80 %, se paga si hoy dedicais
mas de 91 horas al mes a consultas técnicas (unas 0,6 personas).

Coste laboral por hora efectiva: INE, Encuesta Trimestral de Coste Laboral, media del 3T 2025 al 2T 2026 - jornada completa: 140,6 h
efectivas al mes - margen: INE, Estadistica Estructural de Empresas, Sector Comercio 2024
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Todo el catdlogo, por fases

Sin pruebas a medias: todo el catalogo por fases, y cada fase entra en servicio sin
esperar a la siguiente.

Proteccidn, cable, climatizacidn y recarga: catalogo,

PRIMER MES
manuales y normas, por WhatsApp

Todo el catdlogo, también en vuestra web o plataforma,

SEGUNDO Y TERCER MES . .
y el panel para el equipo comercial

El carrito de vuestra plataforma, en un clic desde
la respuesta

. DESPUES

LA DEMOSTRACION

Antes de vernos, la demostracién con vuestro catalogo y tres preguntas reales de
vuestros instaladores.

LO QUE NECESITAMOS DE VOSOTROS

e Una persona de referencia en el area comercial, e Acceso al catalogo, la tarifa y el stock por
unas 2 horas por semana delegacion
e Los manuales de vuestros fabricantes principales e Instaladores reales desde la primera fase

CONDICIONES

Precio cerrado por fase, sin permanencia en el servicio y con todo lo vuestro exportable al salir. La
implantacion se cobra por fases, al entrar cada una en servicio.

GRANOLLERS - OCTUBRE DE 2026 6 [/ 7



'L? OneLaIia. PROPUESTA PARA VUESTRO ALMACEN

05 - QUE SE CONTRATA

Un solo contrato, por fases

EL SERVICIO

CONCEPTO QUE INCLUYE COMO SE COBRA
Comercial técnico en Catalogo, tarifa, stock por delegacién y manuales de 16.000-26.000 €
todo el catalogo fabricante; WhatsApp y web o plataforma; panel

para el equipo comercial

Servicio mensual Catalogo, stock y manuales al dia, hasta 5.000 690-1.190 €/mes
consultas al mes y soporte +0,05-0,10 € por consulta
adicional

APARTE
CONCEPTO QUE INCLUYE COMO SE COBRA
Carrito en un clic Integracion con vuestra plataforma: el carrito, los 8.000-14.000 €

proyectos y el precio de cada cliente

Revision del catalogo La lista de fichas que no cuadran, por familia'y con 3.000-6.000 €
su motivo, para corregirlas

Implantacién de 16.000 a 26.000 € y servicio de 690 a 1.190 €/mes, segln catdalogo y delegaciones. IVA
no incluido.

EL SIGUIENTE PASO

Media hora en vuestro almacén: os ensefiamos
la respuesta con vuestro catalogo y elegimos
juntos las familias de la primera fase.

Joan Marin Pagés - onelalia.com OneLaﬁa

joanmarinpages@gmail.com - 656 361 755
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